"Jag fick sta
dag och natt
och svetsa”
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GOr Rostfria avgassystem
Foretag RJ Weld & Custom AB
Var Boden

Antal anstéllda Tva

Stod Mikrostdd (2011) och konsultcheck (2015)




Foretagsstod

Avgassystem fran Boden pa

export till USA

Robin Jansson i Boden tillverkar rostfria avgassystem for terring-
fordon och skickar ut i viarlden pa export. Pa atta ar har han byggt
upp en firma som omsatter sex miljoner kronor per ar. De regio-
nala stod han har fatt har gett firman en skjuts framat.

- Det ska vara mycket bling-bling pa den
amerikanska fyrhjulingsmarknaden, sager
han leende och visar runt i lagret av skinande
avgassystemen i verkstaden.

Han sédljer matchande ljuddampare, vaxelspa-
kar och tanklock och har nyss utvidgat pro-
duktionen av avgassystem for skotermarkna-
den.

Konstnarlig

Robin Jansson registrerade sitt foretag R]
Weld & Custom 2008 och startade verksam-
heten hemma i garaget. Planen var att ata sig
svetsjobb vid sidan av sitt fasta jobb.

Han har alltid gillat att bygga och konstruera i
metall. P4 gymnasiet gick han fordonstekniskt
program.

- Jag ar ganska konstnarlig av mig och har va-
rit motorintresserad sa lange jag kan minnas.

[ slutet av 2010 horde en kompis av sig och
fragade om Robin kunde bygga en speciell
sorts avgassystem at honom.

- Jag sa att det sdkert skulle ga att 16sa, berat-
tar han.

Robin blev n6jd med sin konstruktion och
bestamde sig for att bygga flera likadana.

ExKlusiva och handtillverkade

Av en handelse var det en svensk aterforsal-
jare som fick reda pa vad han gjorde och ville
testa att sdlja dessa exklusiva och handtill-
verkade avgassystem vidare via sin hemsida.
Sedan var det en person i USA som horde av
sig och ville visa upp dem pa ett stort fyrhju-
lingsevent i Texas.

- En amerikansk aterforsaljare fick syn pa
mitt avgassystem pa eventet och idag ar han
min storsta kund.

Den forsta kontakten med honom kommer
Robin aldrig att glomma.

- Han fragade hur manga han minst maste
bestilla och jag sa tio stycken och tyckte sjalv
att det var mycket. Han bestallde 60 och jag
var ju helt chockad. Hur skulle jag fa ihop sa
manga? Jag fick std dag och natt och svetsa,
berattar han och skrattar.

Satsade pa heltid

Robin sa upp sig fran sin fasta tjanst och be-
stamde sig for att satsa heltid pa firman. Aret
darpa sokte han ett sa kallat mikrostod pa

50 000 kronor for att kunna investera i nod-
vandiga slipar och svetsar.

Foretagsstod

- Det var pappa som tipsade mig om att soka
pengar, han ar ocksa foretagare. Han sa att
"du kan ju inte fa mer an nej”.

Det drojde inte lange sa fick han besked att
han hade beviljats stodet.

- Ekonomin var inte pa topp nar man nyss
hade startat, sa det betydde jattemycket.

For tva och ett halvt ar sedan fick han besok
av en av de handlaggarna som beslutar om
stoden och da vacktes idén om att soka en
gang till. Denna gang behovde Robin ekono-
misk hjalp att varumarkesskydda firmanam-
net RJWC i Kanada och USA. Han sokte en sa
kallad konsultcheck och fick beviljat ytterli-
gare 50 000 kronor, vilket tackte halften av
arvodet till den patentbyra han anlitade.

- Det ar otroligt byrakratiskt att fa igenom
ett varumarkesskydd i USA, men nu har jag
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det och det ar valdigt bra. Det ar ju varumar-
ket som ar vart ndgonting i fall jag vill sdlja
firman nagon gang i framtiden.

Over halva jordklotet

[ Boden ar Robin en ganska anonym foreta-
gare, men hemma pa sin gard tillverkar han
produkter som han exporterar 6ver halva
jordklotet — USA, Kanada, Ryssland och
Europa. Idag har han dven tva anstillda som
jobbar at honom.

Nyligen kom han hem fran ett kundbesok i
Louisiana och Texas.

- Det gar inte att forestalla sig hur stor fyr-
hjulingsmarknaden ar i amerikanska s6dern.
Den ar enorm. Alla kor fyrhjuling, det finns
inhdgnade banor som ér flera kvadratkilome-
ter stora och det 4r sommar aret runt.

Text: Ulrika Vallgdarda
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